Analysieren

Vorstellung der Vorgehensweise unter
Beriicksichtigung der Kundenwiinsche

Unterlagensammliung und deren
Aufbereitung

Umgebungs- und Nachbarschaftsanalyse

Markt- und Potenzialanalyse

Anbieten

Ausflihrungsplanung

Ausschreibung

Bauleitung

Bereitstellung von Bauunterlagen zur
Unterstlitzung der Vermietungs- und
Verkaufsaktivitaten

Klarung objektspezifischer Fragestellungen

zum Baukorper

>> Wertsteigern

Kontaktaufnahme zu Bautragern und
Investoren

Nachfragebestimmung durch
Konzeptvorstellung am Markt
Bonitats- und Solvenzpriifung
Sicherung der Kaufpreiszahlung
Kaufvertragsabschluss

Entwicklung einer umfangreichen
Vertriebsstrategie
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Fachplaner

>> Wertsteigern

Konzeptionserstellung
Ermittlung der maximalen
Grundstiicksauslastung
Entwurfsplanung

Feststellung des Kostenrahmens
Genehmigungsplanung

>) Anbieten

e Umsetzung der entwickelten
Vertriebsstrategie

e Vertragsabschluss zwischen Verkaufer und
Kaufer

e Fortflihrung der Vertriebsaktivitaten im
Bereich der Vermietung und
Mieterintegrationsplanung

e Vorstellung des Verwaltungsmanagements

>> Analysieren

e Bestandsanalyse

e Klarung von baurechtlichen
Rahmenbedingungen

e Machbarkeits- und Risikoanalyse anhand
unterschiedlicher Planungsszenarien

Kontinuierlicher Statusbericht an involvierte Parteien zum Projektstand




