Phase 1: Vorverhandlung

e Erste Verhandlungsrunde
aller betroffenen Vertragsparteien:
- Kaufer
- Verkaufer
- Umliegende Grundstiickseigentiimer
- Offentlicher Sektor

e Klarung von baulichen sowie
rechtlichen Belastungen und
Beschrankungen des Grundstiicks

¢ Einigung mit involvierten
Drittparteien und Absicherung
des Kaufvertrages vor duf3eren
Rahmenbedingungen

Phase 2: Hauptverhandlung

e Konkrete Verhandlungsrunden
zwischen den wesentlichen
Vertragsparteien:

- Kaufer
- Verkaufer

>> ¢ Bestimmung eines Verkaufspreises

unter Beriicksichtigung

der Beschaffenheit des Gebaudes
und Grundstiicks sowie den
Vorstellungen der jeweiligen
Vertragsparteien

e Konsens zum Kaufpreis und
Beauftragung der notariellen
Beurkundung

Phase 3: Vertragsabschluss

e Durchflihrung der notariellen
Beurkundung

e Klarung kleinerer, vertraglicher
Anderungswiinsche

>> ¢ Vertragsunterzeichnung
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